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[摘  要] 在国际会计准则趋同的背景下,我国2017年7月5日修订并发布了新收入准则,其在收入确认时

点、模型、明确特定交易的收入确认和计量方面发生了很大变化。本文从新旧收入准则确认计量、账

务处理两方面的对新旧收入准则进行了对比分析。以期对初学者有一定借鉴作用。 
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我国财政部早在2010年布的《中国

公司会计准则与国际财务报告准则持续

趋同路线图》,在该路线图中明确指出中

国企业会计准则将保持与国际财务报告

准则持续趋同,再加上企业面临的经济

业务日益繁杂,我国财政部于2017年7月

5日,修订并发布了新的收入准则,相比

财政部2006年2月发布的《企业会计准则

第14号——收入》(以下简称旧准则)和

《企业会计准则第15号——建造合同》,

新收入准则重新构架了收入的确认、计

量和报告。由于准则本身就具有较强的

理论性,再加上新收入准则语言表述与

我们的传统思维有较大出入,使得财务

人员觉得新收入准则更加晦涩难懂。同

时很多在参加中级会计师以及CPA考试

的考生,也将收入章节视为难点。本文通

过对新旧收入准则的对比,以期能给初

学者给予一定的帮助。 

1 新旧收入准则在收入确认计

量方面的差异 

1.1收入确认时点不同 

旧收入准则中“风险与报酬转移”

是判断是否确认收入的主要标准。而在

实际工作中风险与报酬是否转移并不容

易判断,需要财务人员依赖职业判断,并

且要具备深厚的专业知识。新的收入准

则是以“控制权转移”作为确认收入的

主要标准”,相对较容易判断。 

1.2将旧收入和建造合同准则合并,

统一应用收入确认模型 

旧收入准则区分销售商品取得的收

入、提供劳务取得的收入和让渡资产使

用权取得的收入以及建造合同收入,分

别采用不同的模式确认收入。例如：销

售商品取得收入是按照“风险和报酬转

移”时点确认收入；提供劳务和建造合

同取得收入是按照完工进度确认收入。

而新收入准则不再区分业务类型,统一

按“识别与客户订立的合同、识别合同

中的单项履约义务、确定交易价格、将

交易价格分摊至各单项履约义务、履行

各单项履约义务时确认收”的五步法模

型确认收入。另外,依据旧收入准则进行

收入计量时,是以公允价值确定销售商

品收入金额,而新收入准则进行收入计

量时,要求按分摊至各单项履约义务的

交易价格确定收入的金额。 

1.3明确规定特定交易的收入确定

和计量 

此次修订发布的新收入准则针对一

些特定交易明确规定其收入的确认和计

量。例如对附有销售退回条款的交易应

采用总额法或净额法确认收入；对附有

客户额外购买选择权的交易,企业需要

判定是否向客户提供了一项重大选择权

进行评估；对企业向客户授予知识产品

许可的,应评估其是否构成单项履约义

务；对企业向客户转让商品前,应判断企

业是以主要责任人还是代理人身份参与

此次交易。 

2 新收入准则对账务处理的影响 

通过学习新收入准则能明显感知

到几乎在重新学习新知识,究其原因是

由于新旧准则之间从在很大差异。其

直接的差异体现在对经济业务的会计

处理中。 

2.1账户的变化 

按新收入准则进行日常账务处理时,

还会遇到我们熟悉的账户。例如销售商

品确认收入时会通过“主营业务收入”

确认收入,通过“主营业务成本”结转商

品的销售成本。同时也设置我们不熟悉

的8个新的会计科目,分别是：“合同履约

成本”、“合同履约成本减值准备”、“应

收退货成本”、“合同取得成本”、“合同

取得成本减值准备”“合同资产”、“合同

资产减值准备”、“合同负债”。 

其中“合同履约成本”其类似于旧

准则下“劳务成本”账户的存在。主要

用来核算企业为履行合同所发生的成本,

先将其确认为一项资产,在合同期限内

将其递延到未来期间进行摊销或确认,

将其转入“主营业务成本”等账户,使其

与确认的收入相匹配。“合同取得成本”

核算企业因取得合同而发生的预计可以

收回的增量成本,在合同期限内将其摊

销或确认为当期损益。如果摊销期限较

短,可以不摊销,将其在发生时直接计入

当期损益。企业因销售商品而收到客户

预付款使用新收入准则是,不再使用之

前的“预收账款”或“递延收益”等账

户,直接通过“合同负债”账户进行核算。 
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2.2新旧账务处理的案例对比 

案例一：A软件开发公司2019年6月

15日与客户订立软件许可合同,合同总

价款200万元。内容包括：(1)为期两年

的软件许可权；(2)：标准安装服务；(3)：

18个月的售后技术支持服务。客户于合

同签订当日支付合同价款50万元,A公司

于6月20日向客户发出商品。合同约定：

A公司必须在软件安装调试完毕后才有

权收取对价,客户与售后服务结束后支

付剩余货款。A公司于2019年6月30日软

件安装调试完毕,该服务为标准安装服

务,不涉及对软件的重大修订。该安装服

务亦经常由其他企业提供。甲公司向其

他客户单独销售上述项目,该软件许可

的单独售价为150万元,标准安装服务的

单独售价为10万元,18个月的售后技术

支持服务的单独售价为90万元。此案例

中不考虑相关税费。 

2.3旧收入准则下的账务处理 

A公司2019年6月15日收到客户支付

货款时,借记“银行存款”,贷记“预收

账款”,金额均为500000。于2019年6月

30日安装调试完毕时确认收入200万元,

不区分软件销售、软件安装、售后服务。

账务处理：借记“预收账款”、“银行存

款”,贷记“主营业务收入”金额依次为

500 000、1760000、2000000。 

2.4新收入准则下的账务处理 

新收入准则是按照五步法模型进行

收入确认。第一步：识别与客户订立的

合同。企业在识别合同时需要注意以下

三方面：第一,根据企业所处的法律环境

和实操环境分析判断该合同中约定的权

利和义务是否具有法律约束力；第二,

根据履行合同是否能显著改变企业未来

现金流量的风险、时间分布或金额,判断

该合同是否具有商业实质；第三,根据客

户到期有无支付对价的能力和意图来判

断合同中对价是否能收回。案例中合同

中的权利和义务都受法律约束,该合同

也具有商业实质,客户已事先支付部分

货款,说明企业可以如期售后回合同剩

余对价金额。 

第二步：识别合同中的各单项履约

义务。识别单项履约义务的目的是,针对

多重交易的合同,不能将总合同的中的

金额总体进行确认,也不能只计入主要

履约义务之中,应按具体单项履约义务

分别确认。案例中包含三项单项履约义

务：软件许可权、标准安装服务、18个

月的售后技术支持服务。 

第三步：确定交易价格。确定交易

价格时应考虑合同价格是否包含以下四

种影响交易价格的因素：第一种、以价

格折让、销售折扣、返利、奖励积分等

形式出现的可变对价；第二种、由于客

户付款时间与取得相关商品控制权之间

存在时间差,且合同交易价格与现销价

格之间存在很大差异,需要判断是否在

重大融资成分；第三种、客户支付的对

价为非现金形式,如以实物资产、无形资

产等作为取得商品控制权的对价；第四

种、企业在向客户转让商品时,需要单独

向客户或与合同无关的第三方支付对价,

一般需要将其冲减交易价格。案例中,

软件许可权、标准安装服务、18个月的

售后技术支持服务构成的合同,其交易

价格总计200万元(不含税)。 

第四步：将交易价格分摊至各单项

履约义务。如果合同中包含多个单项履

约义务,企业在合同开始日,按照各单项

履约义务的单独售价的比例分配交易价

格。案例中,合同交易价格总额为200万

元,将200万元按比例分配至上述三项单

项履约义务中。软件许可权、标准安装

服务、售后技术支持服务单独售价比例

分别是150万元、10万元、90万元,共计
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250万元。上述各单项履约义务比例分别

150/250*100%=60%,10/250*100%=4%,90

/250*100%=36%。故,分摊的交易价格依

次为120万元、8万元、72万元。 

第五步：履行各单项履约义务时确

认收入。在履行单项履约义务时应先考

虑此履约义务时属于某一时段履行的

履约义务还是某一时点履行的履约义

务。如果属于某一时段履行的履约义务,

例如履约期限为3年,则应按照履约进

度来确定各个履约期间的收入。如果属

于某一时点履行的履约义务,则应在客

户取得相关商品的控制权时确认收入。

案例中,软件许可权和安装服务属于某

一时点履行的履约义务,应于2019年将

其确认为收入；售后技术支持服务属于

某一时段履行的履约义务,应在2019年

确认6个月收入,2020年再确认12个月

收入。故,2019年应确认的收入有软件

许可权的120万元、标准安装服务的8

万元和6个月售后技术支持服务24万元

(72*6/18),2020年应确认与售后技术

支持服务相关的剩余收入 48万元

(72-24)。 

综上所述,套用新收入准则下的五

步法模型,收入确认、计量和账务处理

总结如下：第一步：识别合同,合同为

软件许可活动；第二步：识别合同中的

单项履约义务,合同包含软件许可权、

标准安装服务、18个月售后技术支持服

务三项单项履约义务；第三步：确定交

易价格,交易价格为200万元；第四部：

将交易价格分摊至各单项履约义务,软

件许可权、标准安装服务、18个月售后

技术支持服务分摊的交易价格分别为

120万元、8万元、72万元；第五步：履

行每一单项履约义务时确认收入,故,

交付软件确认120万元收入,安装完成

确认8万元收入,2019年提供6个月售后

技术支持服务共确认24万元收入,2020

年提供12个月售后技术支持服务工确

认48万元收入。 

为了说明新收入准则中另外两个重

要科目：“合同履约成本”、“合同取得成

本”引入下面案例,账务处理仅以2019

年为例,2020年账务处理参照2019年进

行处理。 

案例二：甲装修公司为增值税一般

纳税人,装修服务适用增值税税率9%。

2019年12月1日,甲公司与乙公司签订一

项为期3个月的装修合同,合同约定装修

价款为500000元,增值税税额为45000元,

装修费用每月按完工进度支付。甲公司

于当天支付销售人员关于该合同的佣金

50000元。乙公司按完工进度支付价款及

相应的增值税款,甲公司开具对应金额

增值税专用发票。截至2019年12月31日,

甲公司为完成该合同累计发生劳务成本

100000元(假定均为装修人员薪酬),估

计还将发生劳务成本300000元。甲公司

按照已实际成本占估计总成本的比例确

定履约进度。 
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