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[摘  要] 本文从初创科技企业的重要性和政治性出发,说明了初创科技企业的发展及融资现状。就风险

与收益角度,提出了初创科技企业融资时要求创业人员个人承担无限责任这一难题,并提出了解决这一

症结,营造充满活力,生机盎然的科技创新创业环境的可行方案。 
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[Abstract] This paper expounds the significance and political nature of supporting start-up technology 

enterprises, explains the current development and financing situation of start-up technology enterprises, and 

from the perspective of risk and return, puts forward the core issue that start-up technology enterprises require 

entrepreneurs to bear unlimited personal liability when financing, and proposes feasible solutions to solve this 

problem and create a dynamic and vigorous environment for scientific and technological innovation and 

entrepreneurship. 
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引言 

2023年6月16日,国务院常务会议通过《加大力度支持科技

型企业融资行动方案》,强调金融机构要根据不同发展阶段的科

技型企业的不同需求,进一步优化产品、市场和服务体系,为科

技型企业提供全生命周期的多元化接力式金融服务。要把支持

初创期科技型企业作为重中之重,加快形成以股权投资为主、

“股贷债保”联动的金融服务体系[1]。实践中,在诸多政策加持

下,初创期科技企业融资状况取得了长足的改善,体现在获得融

资的企业数量、贷款利率和获得效率上均有明显的提升,但在实

践操作中仍然面临一些核心的问题有待解决。一些“融资难、融

资贵、融资慢”问题暂时得到了表面上的解决,但实际上并没有

形成一种有效的市场化长效解决机制。本文从银行收益与风险

视角来研究分析初创科技企业主要融资难题,并据此提出一些

对策。这些对策既考虑了初创期科技企业的生命周期特点,也平

衡了银行风险与收益问题,从银行、企业、个人三方共同营造科

技型企业的良好生态环境。 

1 初创科技企业的发展现状 

从公开数据来看,2023年全国中小初创科技企业数量超60

万家,年均增长18%；行业分布集中于人工智能、电子信息、生

物医药、新材料新能源等战略新兴领域。经营特征：轻资产属

性显著,研发投入高(年均研发费用占营收15%-20%),成立初期

普遍亏损(70%以上企业成立3年内未盈利),但技术转化潜力大

(头部企业专利转化率达30%),但也存在技术研发失败率较高、核

心人才易流失等问题,导致初创期经营失败的风险仍突出。融资

需求方面,资金主要用于研发设备采购、核心团队薪酬、小批量

试生产；融资效率方面要求较高(普遍在一个月内,越快越好),

且偏好长期稳定资金(3-5年)。 

2 银行对初创科技企业的融资状况 

从公开的数据来看,初创型科技企业数量主要集中于长三

角、珠三角、京津冀和环渤海等市场开放、金融竞争充分、科

创氛围活跃区域,中西部地区覆盖率较低；服务对象以“科技型

中小企业”、“创新型中小企业”、“专精特新中小企业”的科技

企业为主,或“有一定订单”的初创企业为主[2]。贷款规模方面,

单户贷款金额多为300万-2000万元；贷款期限以1-3年短期为主,

固定资产投资期限可在5-8年；而从银行端来看,中小初创科技

企业贷款不良率约为3%-6%(珠三角区域,下同),高于传统制造

业(2%-3%)。而收益水平：受银行近年整体净利差(普遍在1.5%

左右)降低影响,叠加科创贷款调查、评估等成本较高(单笔成本
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是传统贷款的1-2倍),多数银行科创贷款业务净利率不足1%,低

于整体对公业务净利差(1.5%-2.2%)；融资模式方面,仍以“传

统抵押担保”为主,知识产权质押贷款占比为辅(珠三角方面非

抵质押类占比已经超60%),再要求增加个人无限担保这一模式；

审批流程平均耗时2-3周。 

3 初创科技企业融资难题的分析 

对于初创科技企业所谓的“融资难、融资慢、融资贵”这

一共性话题,已有大量观点、建议甚至解决方案。在各级政府部

门、央行和监管当局的重视指导下,银行业界在这方面也做了许

多成功的探索,并在量的快速增长、效率提升以及融资利率下行

等方面均取得了有目共睹的进步[3]。但是,个人认为,当下初创

科技企业在银行融资时,基于初创科技企业“高成长高风险、轻

抵押资产”特点。银行对初创科技企业的评估能力有限,企业可

见的固定资产少担保能力弱。科创企业的“知识产权”、“专利

技术”在银行内部评估或外部第三方评估的能力和认知均非常

有限,出现风险后也基本无法有效变现这一事实,以及银行在贷

后管理过程中无可靠有效抓手和利率定价受限等主要因素影响

下,银行融资时一般均会要求初创企业的创业团队、主要股东或

实控人承担连带担保责任,以此“绑定”创业者个人来弥补银行

对科创企业的认知不足和对未来发展的顾虑,防范创业者的“欺

诈”风险,也减轻出现不良或损失后对贷款经办个人可能的责任

追究。 

初创企业在银行融资时要求个人承担无限责任(种子、天

使、风投、众筹融资基本上也会要求),是银企双方妥协的结果,

也从表面上促成了企业的“当下”融资成功。但可能极大的影

响创业者的“未来”： 

一是对创业人员个人和家庭的影响,假如初创科技企业创

业失败,相关创业团队人员要承担无限责任可能会导致倾家荡

产,如个人资产被用于偿还企业债务,个人住房被拍卖；创业人

员可能会成为失信人员,如限制高消费、子女教育就业可能受到

影响,甚至因信用问题被社会歧视,出现“创业的尽头是负债,

老板的尽头是老赖”这一可悲多输的局面。长此以往,会影响整

个科技人员群体的创业激情(大部分科技人员本身已经生活无

忧、社会地位已经很高,年龄也到了一定的岁数)和社会创业的

环境,与国家倡导的以科技创新引领新质生产力发展,建设现代

化产业体系的导向不符。 

二是阻碍初创科技企业的发展和创新活力。创业人员因担

心无限责任,害怕失败而会过度保守经营,不敢大胆创新和发展,

从而可能会错失发展时机,影响企业的发展潜力和市场竞争力,

不利于科技企业的做大做强,实现突破“卡脖子”的目标,更抑

制整个初创科技企业群体的创新活力和氛围。 

三是扭曲银行融资评估体系。银行对科创企业的融资必须

根据企业主体的经营状况、企业科技竞争力状况、科创团队科

技创新能力情况、新技术新产品市场预测以及科创企业未来发

展前景等进行综合评估后给予融资授信,并据风险状况进行综

合定价。目前银行体系对初创科技术企业融资评估方式参差不

齐,虽有各种如打分卡、专利技术、人才团队、订单等形式各异

的“创新”模式,但有一点是共性的就是要求创业团队对本笔融

资的本息归还承担个人无限责任担保,因为银行对一些“创新模

式”实际上将信将疑,但对个人无限责任担保则深信不疑。到现

在为止,并没有一家银行可以敢信誓旦旦地说已经形成了一套

独到或成熟的评估体系和风控核心技术来准确地进行量化授信

和定价。正因为有了创业团队的个人无限责任担保作兜底,银行

在对科创企业评估时会有意无意地放松相关要求,在审查审批

时也更加关注创业团队个人的相关资质并绑定其作为担保要求,

反而忽略了如何结合科创企业的特性,以未来定当下,找到一条

真真正正符合初创科技企业的融资评估体系和风控技术,回归

到依靠融资主体经营状况、竞争能力和技术附加等所带来的第

一还款来源这一核心。 

4 解决初创科技企业融资难题的对策分析 

为了解决初创科技企业的主要融资症结,提升初创科技企

业的发展质效,结合当下科创企业经营环境以及过往一些成功

及失败案例,从银行角度提出解决主要症结的对策。 

(1)走“专业”路线。建立专营的科技支行,与传统综合性

分支行经营管理模式相独立。并配套专门的考核、团队、管理

以及信贷运行机制。这一点很多金融机构都在积极尝试。 

(2)走“共赢”路线。避免“低利率陷阱”,通过“合理利

率+收益分成”来合理平衡银行风险与企业、个人综合成本。建

立风险与收益相匹配的长效机制,营造科创人员良好的创业发

展环境。 

一是合理提高贷款利率,同步减少或完全免除科创人员的

个人连带担保责任。所有的信贷要素回归到科技企业本身,以及

科技人员对初创企业的前期有限投入(如资金、技术等生产资

料),即以科创企业资产作抵质押或纯信用贷款。目前初创科技

企业的平均贷款利率在3%-4%左右,不良水平一般也不会低于3%,

从商业角度,银行没有多少盈利空间,甚至若干年后可能会出现

倒挂现象,因此,初创科技企业利率低于6%并不正常(银行机构

之外的融资或筹资,资金成本不会低于15%,而且会干扰经营),

也不可持续。但按过往操作,基本上所有初创科技企业贷款都会

把科技人员作为连带保证人,假如企业最后经营不善形成不良,

其实科技人员个人后期付出可能将远超10%利率的付息成本,甚

至无穷无尽无限大。况且,企业的利息支出本身就是企业正常经

营的合理成本之一,可抵扣甚至财政贴补。所以,过于倡导和追

求表面上的低利率,会产生另一种“低利率低风险”的逆向选择,

无形中可能催生出另外一种低价格所对应的“安全”追求所隐

性成本,只不过这种成本暂时没有显现出来,但后患极大,各级

统计机构和监管当局也没有从量上进行有效统计。 

二是引入风投理念,探讨“贷款+股权”的信贷产品及风险

补偿模式。在目前,银行体系对科技企业的所有信贷产品创新都

仍然是主体、用途、担保以及还款等几个要素的变化组合,在信

贷专业人士看来其实没有质的变化,都没有触碰“股权”这一禁

地。如果仍沿用传统模式,跳不出原有思维,则打破不了初创科
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技企业“高成长高风险”和银行“收益与风险相匹配”这一基

本事实和商业逻辑。建议监管当局可采取“监管沙盒”模式下

的创新,允许一些银行向监管当局报备后开发一些更加适配初

创科技企业需求的特色信贷产品,先行先试,在风险可控、制度

完善的前提下允许部分金融机构开展如“认股权贷款”产品尝

试。明确银行为非上市科技企业提供信贷资金支持的同时,在不

触碰《商业银行法》“商业银行不得向非银行融资和投资”规定,

不直接行权的前提下,可用企业授予的认股选择权在未来转让

于第三方(或企业本身)行权时的潜在收益作为风险补偿,搭建

“贷款+认股选择权”组合融资产品,在特定条件下由企业回购

或允许银行通过依法设立的股权交易中心向第三方投资机构公

允转让认股权,获得转让收益纳入中间业务收入,朝着未来综合

收益在10%左右的目标来设计产品(如认股权金额可在贷款金额

的5%—30%,且不超过企业估值的10%,期限在3-5年且覆盖贷款

期限)。于银行而言,未来认股权行权时的潜在收益可作为前期

信贷高风险投入的风险补偿一部分,增厚银行利息之外的中间

收入；同时,认股选择权的介入,可更好地与企业建立长期合作

模式,为企业提供一揽子金融服务方案,形成差异化竞争优势。

于初创科技企业而言,银行在享受潜在高收益的同时,可以承受

相对高的风险,并以此降低初创科技企业的准入门槛,隔断科创

人员的无限责任,建立企业与企业创业团队个人的防火墙；另外,

有助于获得更多金融平台资源,打开企业不同生命周期的融资

渠道和服务平台。 

5 结论与展望 

从现实操作过程中可发现,初创科技企业融资的难题在于

银行评估体系错位、风险定价刚性,以及科技团队等创始人员的

无限责任约束。通过构建多维度评估体系、探讨“共赢”合作

信贷产品、明确有限责任、优化银行内部机制,实现科技人员、

投资者和金融机构“银行敢贷、企业敢创”的良性循环。在依

法合规、风险可控、商业可持续的前提下,健全科技企业梯度培

育的金融体系,支持初创期科技型企业成长壮大,推动更多初创

科技企业生根发芽、成长壮大。 
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